
หอมมะลไิทยหอมไกลในยโรปุ  
ผ้อาํนวยกู ารสคร.แฟรงก์เฟิร์ตยํา้ อนาคตข้าวไทยยงัไปได้ไกลในตลาดยโรปและเยอรมนีุ  

 
จากการท่ีสคร.แฟรงก์เฟิร์ตได้ร่วมประชุมร่วมกับผู้บริหารบริษทั SAFRAMO GmbH ในเดือนมกราคม 2553 
เก่ียวกับแนวทางการนาํเข้าข้าวหอมมะลิไทยและการส่งเสริมการขายในตลาดเยอรมัน ปรากฎว่าผู้บริหาร
บริษัทฯ เดินทางไปประเทศไทยเพ่ือพบผู้ส่งออกข้าวไทย จัดต้ังบริษัทในไทย พร้อมท้ังส่ังซ้ือข้าวหอมมะลิ
ไทยเพ่ือนาํมาทดลองตลาดแล้วกว่า 2,500 กิโลกรัม 
 

ในเดือนมกราคม 2553 นาย Thomas Gackstaetter ผูบ้ริหารบริษทั SAFRAMO GmbH ไดเ้ดินทาง
มาเขา้พบผูอ้าํนวยการสคร.แฟรงกเฟิร์ต เพื่อขอคาํปรึกษาเกยวกบการนาํเขา้ขา้วหอมมะลิจากภาคอิสานของ์ ี่ ั
ไทยเพ่ือนาํมาจดัจาํหนายในประเทศเยอรมนี สวิตเซอร์แลนดแ์ละออสเตรีย ่ โดยบริษทัฯ อยใูนชวงของการ่ ่
เริมตน้ทาํธุรกจนาํเขา้ขา้ว ซ่ึงเป็่ ิ นสิงใหมของบริษทั่ ่ เน่ืองจากยงัไมเคยมีประ่ สบการณ์ในดา้นนีมากอน แตได้้ ่ ่
มองเห็นถึงโอกาสในการทาํตลาดในเยอรมนีและประเทศใกลเ้คียง โดยมีแผนการเปิดบริษทัในไทย โดย
รวมกบหุ้นสวนชาวไทย เพื่อจดัหาและสงสินคา้ไปจาํหนายในเยอรมนี่ ั ่ ่ ่ และ/หรือขยายการสงออกไปสวิส่
และออสเตรีย 
 

ขอ้สังเกตท่ีสําคญัในแผนการ
ทาํธุรกจของบริษัิ ทฯ คือ การจาํหนาย่
ข้าวไทย  จําแนกเป็น  ข้าวหอมมะลิ 
ข้าวขาว  ข้าวเหนียว  และข้าวกล้อง 
โดยนําเข้าจากจังหวัดในภาคอิสาน
ของไทยเทานัน ซ่ึงจะระบุแหลงท่ีมา่ ่้
อยางเดนชัดบนบรรจุภณัฑ์เพื่อดึงดูด่ ่
ความสนใจจากลูกค้า  นอกจากนัน ้
บริษัทฯ ยังมีแผนการตลาดท่ีจะนํา
กาไรจากยอดขายข้าวไํ ทยในแตละ่
กลองมารวบรวมและนาํไปใชใ้นการ่
พฒันาความเป็นอยูของเกษตรกรไทย ่
ซ่ึ งสคร .แฟรงก เ ฟิ ร์ต เ ห็นวา เ ป็น์ ่
ความคิดท่ีดียิง เน่ืองจากเป็นการสร้าง่
งานสร้างรายไดใ้หแ้กเกษตรกรไทยและ่   ตัวอย่างบรรจุภัณฑ์ของบริษัทซ่ึงยงัอยู่ในระหว่างการปรับปรุง 
ยงัสามารถใชเ้ป็นจุดขายสาํคญัในการสร้างมูลคาเพิม ่ ่ (value added) ใหแ้กสินคา้ขา้วของบริษทัฯอีกดว้ย่  



ในระหวางวนัท่ี ่ 15-22 มีนาคม 2553 นาย Thomas Gackstaetter ผูบ้ริหารของบริษทัฯ ไดเ้ดินทางไป
ยงัประเทศไทยเพ่ือจดทะเบียนบริษทัในประเทศไทย รวมทงัติดตอประสานงานกบผูส้งออกขา้ว เจา้ของ้ ่ ั ่
โรงสีและบริษทัผูจ้ดัพิมพบ์รรจุภณัฑข์องไทย ผลการเดินทางนบัวาประสบความสาํเร็จอยางสูง กลาวคือ่ ่ ่  

1. บริษทัฯ ไดก้อตงับริษทั ่ ้ Isaan Rice Ltd., Partnership ขึนในจงัหวดันครราชสีมา โดยจา้ง้
พนกังานคนไทยเพื่อดูแลประสานงานในประเทศ 

2. บริษทัฯ ไดเ้จรจาธุรกจกบผูส้งออกและโรงสีไทยในภาคอิสานหลายราย และสรุปจะรวมงานกบิ ั ่ ่ ั
บริษทั GP Rice ในจงัหวดัสุรินทร์ ซ่ึงจะเป็นผูดู้แลการผลิต/การป้อนสินคา้ทงัหมดใหต้ามคาํสงัซือ้ ่ ้  

3. บริษทัฯ ไดส้ังซือขา้วไทยลอตแรก จาํนวน ่ ้ 2,500 กโลกรัม เพื่อนาํมาใชท้ดลองตลิ าดและสงเป็น่
สินคา้ตวัอยางแกลูกคา้ในเยอรมนีและสวิตเซอร์แลนด์่ ่  โดยมีกาหนดสงปลายเดือนพฤษภาคม ํ ่ 2553 

4. บริษทัฯ มีแผนจะนาํเขา้ขา้วไทยประมาณเดือนละ 100,000 กโลกรัม และจะขยายปริมาณการิ
นาํเขา้ใหม้ากยงิขึนในอนาคต่ ้  

 
นอกจากการเจรจาการคา้ดงักลาว่  สคร. แฟรงกเฟิร์ต์  ไดจ้ดัทาํนัด

หมายให้  Mr. Gackstaetter เขา้พบกบสาํนกับริหารการคา้ขา้ว กรมการคา้ั
ตางประเทศเพ่ือขอใชต้ราสญัลกัษณ์ขา้วหอมมะลิไทยสาํหรับบรรจุภณัฑ์่ ท่ีจะ
วางจาํหนายในยโุรปอีกดว้ย ซ่ึงนบัเป็นกุศโลบายท่ีจะกอให้เกดผลประโยชน์่ ิ่
ทงัสองฝ่าย ้ (win-win) เน่ืองจากบริษทัฯ สามารถใชต้ราสัญลกัษณ์ในการ
โฆษณาขา้วไทยเพื่อสร้างความมนัใจกบลูกคา้ของตน ในเดียวกนกเป็นการ่ ั ั ็
สร้างโฆษณาขา้วหอมมะลิไทยและตราสญัลกัษณ์ใหเ้ป็นท่ีรู้จกัและยอมรับในตลาดยโุรป/เยอรมนัมากยงิขึน่ ้
ในวงกวา้ง 

 

สาํหรับการบรรจุผลิตภณัฑข์า้วไทยของบริษทัฯ สคร.แฟรงกเฟิร์ตไดป้ระสา์ นกบกรมสงเสริมการั ่
สงออกเพื่อจดัสงรายช่ือผูผ้ลิตบรรจุภณัฑ์ของไทยให้แกบริษทัฯ เพื่อให้บริษทัฯ สามารถจดัสงสินคา้ได้่ ่ ่่
อยางครบวงจรและเป็นการสร้างโอกาสทางการคา้แกบริษทัไทยเพิมเติม โดย ่ ่ ่ Mr. Gackstaetter ไดเ้ดินทาง
ไปพบในระหวางอยใูนประเทศไทย ผลการเจรจาเป็นท่ี่ ่ นาพอใจอยางยงิ บริษทัฯ อยใูนระหวางประสานงาน่ ่ ่ ่่
กบผูผ้ลิตไทยเพ่ือพฒันารูปแบบสาํหรับบรรจุและจดัสงสินคา้ตอไปั ่ ่  

 

จากผลการเดินทาง Mr. Gackstaetter ไดแ้จง้วาประสบความสาํเร็จอยางสูง ่ ่ รวมทงัประทบัใจใน้
สินคา้ไทยและอธัยาศยัของคนไทยเป็นอยางมาก ซ่ึงจะเป็นกาลงัใจสาํคญั่ ํ ในการขยายธุรกจเพื่อผลกัดนัขา้วิ
ไทยสูตลาดยุโรป พร้อมทงัได้แสดงความขอบคุณสคร่ ้ .แฟรงกเฟิร์ต กรมการคา้ตางประเทศและกรม์ ่
สงเสริมการสงออกมา ณ โอกาสนี่ ่ ้  

******************************************************** 
สาํนกังานสงเสริมการคา้ระหวางประเทศ ณ นครแฟรงกเฟิร์ต่ ่ ์  

เมษายน 2553 


